Werkstudent Account Management
Automotive (w/m/d)

Sie unterstiitzen uns 10-20 Stunden flexibel an 2-3 Tagen in der Woche im Account Management. Hierbei lernen Sie
praxisnah die Vertriebsprozesse in einem global agierenden IT-Dienstleistungsunternehmen kennen und iibernehmen
verantwortungsvolle Aufgaben in unserem Sales-Team im Sektor Automotive.

e Wir suchen an den Standorten: Minchen, Stuttgart

lhre Aufgaben

® Ssie unterstitzen unser Account Management bei
vielfdltigen Themen im Sektor Automotive.

® sic erstellen Prasentationen und Dokumentationen Fiir
verschiedene Angebote und halten diese auch nach.

® sie wirken bei der Erstellung der Competitive Landscape
und Stakeholder-Matrizen mit.

® sic ibernehmen die Planung sowie Durchfiihrung von
Terminen mit unseren Kunden aus der Automotive-
Branche, inklusive Dokumentation.

O sie bringen selbststandig eigene Ideen und Vorschldge ins
Team mit ein.

Ihr Profil

® sie studieren mind. im 3. Fachsemester, vorzugsweise
Wirtschaftswissenschaften oder dhnliches.

O sie begeistern sich fir die Arbeit in einem IT-
Beratungshaus und haben idealerweise schon erste
Praxiserfahrung im Account Management gesammelt.

® Zu ihren Stirken zihlen ein hohes MaR an Eigeninitiative,
Zuverldssigkeit und Teamgeist.

O sie verfligen Uber eine prézise, schnelle und strukturierte
Arbeitsweise.

O sie verfligen Gber einen routinierten Umgang mit den
gdngigen MS-Office-Anwendungen (Outlook, Word,
Power-Point, Excel).

O sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse runden Ihr
Profil ab.

o Uber Capgemini

Capgemini ist einer der weltweit filhrenden Anbieter von
Management- und IT-Beratung, Technologie-Services und
digitaler Transformation. Wir bieten Ihnen ein tolles Team,
schnelle Aufstiegschancen, herausfordernde Tatigkeiten mit
Freiheiten und Verantwortung.

8 Kontakt

Bewerben Sie sich direkt iber den Bewerben-Button.
Wenden Sie sich bei Fragen an |hre*n Ansprechpartner*in
aus dem Recruiting-Team:

Anna Jockenhével-Fischer
career.de@capgemini.com


http://www20.i-grasp.com/fe/tpl_capgemini02.asp?newms=ap&id=64022&aid=16817

